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KONTAKTERRenaissance 
des Full Service
Die Zeichen bei For Sale stehen 
auf Wachstum. Neue Kunden 
und das Mobil-Angebot sorgen 
für gute Laune in der Agentur

2008 hatte 

Christian 

Rechmann (l.) 

For Sale 

übernommen. 

Partner Stefan 

Filtgen kaufte 

sich drei Jahre 

später ein

W ir erleben gerade eine Re-
naissance als Full-Ser-

vice-Agentur“, sagt Christian 
Rechmann, Beratungschef bei 
der Agentur For Sale. Was aller-
dings nicht heißen soll, dass stets 
alle Leistungen aus der Hand der 
Münchner kommen. Aber „wir 
übernehmen immer öfter die 
Kontrolle über die Kanäle“, so 
der Manager. „Die Kunden 
wünschen sich eine Kampagnen-
Klammer.“ 
Das gilt auch für den Neukun-
den Quick Schuh, den die Agen-
tur im Rahmen eines Pitches 
überzeugen konnte. Hinter dem 
Namen verbirgt sich ein Fran-
chiseunternehmen im Schuhein-
zelhandel. Nach Angaben des 
Fachdienstes Schuhmarkt-News 
zählt Quick Schuh derzeit um 
die 190 Geschäfte in Deutsch-
land und Österreich. For Sale 
übernimmt künftig die Off- und 
Onlinekommunikation und soll 
sich zudem ums Storekonzept 
kümmern. 
Seit vielen Jahren betreut die 
einstige Media-Markt-Agentur 

Handelskunden, darunter den 
Möbelhändler XXXLutz und 
den Elektrofachmarkt Medimax. 
Gleichzeitig ist es der etwa 40 
Mitarbeiter großen Agentur ge-
lungen, das Kundenportfolio auf 
eine breite Basis zu stellen. So 
kamen 2017 neu als Kunden 
zwei B2B-Unternehmen dazu:  
Gore mit dem Unternehmens-
bereich Ventile sowie Rohi, ein 
Texti lherstel ler mit Sitz im 
München-nahen Geretsried.
Eindeutig Endverbraucher adres-
siert der jüngste Neukunde: das 
Goethe-Institut. Für die Bil-
dungseinrichtung entwickelt die 
Agentur das Corporate Design 
weiter und kreiert die Kurska-
lender und Prospekte für Er-
wachsenenkurse, Jugendpro-
gramm und Fortbildungen.
Der Pfeil zeigt nach oben. Aktu-
ell sucht die Agentur sechs neue 
Kollegen. Positiv zudem die 
Entwicklung bei For Sale Mo-
bile in Hamburg. Die derzeit 
zehnköpfige Einheit ist ein Joint 
Venture mit der Namensschwe-
ser For Sale Digital._ph


